PROPOSAL 

PENDIRIAN USAHA
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WARNET
 (Dan beberapa usaha dibidang Teknologi Informasi )
A. NAMA  USAHA

Usaha yang akan dikembangkan diberi nama “TQN-Com” yang bergerak dalam bidang usaha Teknologi dan Informasi dengan mengedepankan Jasa Warung Internet sebagai salah satu usaha andalan dalam 2 tahun pertama. 
B. RENCANA LOKASI USAHA

Rencana lokasi operasional usaha akan ditempatkan didaerah yang memenuhi syarat sebagai berikut :

· Lokasi dekat dengan kawasan pendidikan baik itu perguruan tinggi, Sekolah Menengah Umum dan Sekolah Menengah Pertama. 
· Lokasi berada di pusat keramaian, misalnya di pasar dan perkantoran.

· Lokasi berada ditengah kawasan penduduk.
Lokasi yang kami prioritaskan adalah di Jalan Pembangunan (samping Kantor DPRD) Garut, dengan pertimbangan :

· Lokasi dekat dengan beberapa perguruan tinggi.
· Lokasi berada komplek perkantoran yang ramai.
· Lokasi berada pada perumahan penduduk.

C. TARGET PELANGGAN 

Target pelanggan warnet ini adalah : pelajar dan mahasiwa disekitarnya. Mereka adalah menggunakan internet untuk hiburan semata yang frekwensinya cukup tinggi. Umumnya mereka hanya membuka program chatting dan situs www.facebook.com
D. JENIS USAHA

Jenis  usaha yang direncanakan sesuai dengan keahlian yang saya miliki adalah :

1. Warnet (konsentrasi pada bulan pertama)
2. Service komputer (pada bulan ke-4)
3. Penjualan Voucer Pulsa (pada bulan ke-5)

4. Digital Printing (pada bulan ke-6)
5. Dan lain sebagainya, disesuaikan dengan kebutuhan pasar dan anggaran yang tersedia.

Target saya adalah setiap bulan menambah cabang usaha baru, walau tidak menutup kemungkinan pada bulan yang sama didirikan beberapa cabang usaha sekaligus.
E. PERANGKAT KERAS DAN LUNAK
Perangkat keras yang akan digunakan dalam komputer ini adalah :
· Komputer Pentium 4 second sebanyak 8 unit beserta perangkat jaringan.
· Koneksi internet menggunakan Speedy
· Sistem operasi yang akan digunakan adalah Windows XP. 
F.  MODAL & KEUNTUNGAN 
Modal yang saya butuhkan untuk mendirikan warnet adalah  Rp. 20.000.000 dengan rincian kebutuhan sebagai berikut :

	Keterangan
	Harga/Unit (Rp.)
	Qty
	Jumlah Total (Rp.)

	Komputer
	1.100.000
	8
	8.800.000

	Meja & karpet
	
	
	

	Meja Lesehan
	110.000
	7
	770.000

	Meja Kantor
	230.000
	1
	230.000

	Karpet Puzel
	33.000
	6
	198.000

	Pasilitas Pendukung
	
	
	

	Speaker Simbada
	230.000
	1
	230.000

	Printer EPSON T11+Inpus
	770.000
	1
	770.000

	Perlengkapan Jaringan
	290.000
	
	290.000

	Perlengkapan Listrik
	150.000
	
	150.000

	Spanduk
	90.000
	
	90.000

	Biaya Akomodasi
	200.000
	
	200.000

	Sewa Tempat 1 Tahun
	5.000.000
	
	5.000.000

	Jumlah
	
	
	16.728.000


	
	
	
	

	1. Dana Cadangan Bayar Piutang
	1.234.000
	2
	2.468.000

	2. Dana Tidak Terduga
	804.000
	
	804.000

	Jumlah
	
	
	3.272.000


	Jumlah Total
	
	
	20.000.000


Keuntungan laba minimal yang saya perkiraan Rp. 3.105.000 per bulannya. Dengan asumsi sebagai berikut :

Penggunaan warnet perhari, perkomputer sejumlah masing-masing 5 jam. Maka pemasukan dari warnet itu sendiri dapat dihitung :
7 komputer x 5 jam x Rp. 3.000 per jam = Rp. 105.000
Maka dalam 1 bulan dengan asumsi sebanyak 30 hari, maka :
Rp. 105.000 x 30 hari = Rp. 3.150.000

Taksasi biaya pengeluaran:

	Biaya Speedy

Biaya Listrik

Biaya Makan

Biaya Sewa Tempat

Total semua
	Rp.

Rp.

Rp.

Rp.

Rp.
	710.000

300.000

450.000

417.000

1.877.000


Dari perhitungan di atas dapat disimpulkan bahwa laba bersih yang didapat adalah:
Laba bersih
= Pemasukan – Pengeluaran




= Rp. 3.150.000 – Rp. 1.877.000 = 1.273.000

G. PEMBAYARAN PIUTANG
Ilustrasi Pelunasan Piutang :

Dengan pinjaman Rp. 20.000.000 ditambah bunga sebesar 2% setiap bulannya untuk jangka waktu pelunasan 24 bulan, maka diketahui jumlah yang harus dibayar sebesar Rp. 1.234.000 setiap bulannya.
Itu sudah saya anggarkan kedalam dana perhitungan piutang aman yang diambil dari keuntungan laba minimal setiap bulannya.
H. PELELANGAN USAHA MACET
Ada dua kemungkinan yang saya ketahui dari setiap usaha yang berjalan yaitu berkembang dan macet. Karena itu saya berani berspekuliasi bila suatu waktu usaha dalam keadaan macet yaitu dengan :
1. Melelang usaha dengan semua manajemen dan cashflow; atau

2. Melelang semua perangkat komputer dan Warnet; atau

3. Menjual satu persatu ke pasaran komputer
Saya merasa yakin dengan spesifikasi komputer dan perangkat warnet yang ada dalam keadaan baik dan terurus selama saya mengendalikannnya, dan itu akan menjadi nilai jual yang lumayan. Juga Spesifikasi komputer dan perangkat warnet yang ada saya beli dengan harga dasar dan saya rakit sendiri, artinya barang bila dijual kembali tidak akan turun harga dan malah sebaliknya harganya naik.
I. PENUTUP

Demikian proposal yang saya buat, semoga menjadikan kenyataan untuk saya memiliki usaha sendiri dan semoga juga langkah ini dapat turut andil dalam mencerdaskan bangsa Indonesia. Terima kasih
Lampiran
BIODATA PENGELOLA 
     Nama                 

: Rachmat Rahayu
Tempat,tanggal lahir 

: Garut, 3 Maret 1980


Agama

: Islam 


Jenis Kelamin        

: Laki-laki

     Status

: Menikah

Alamat               

: Jl. Bratayudha Sukadana Baru No. 1731 RT. 03 RW. 19 Kel. Kota Kulon Kec. Garut Kota Kab. Garut
Telepon              

: 085221514555 


Email

: rachmat_rahayu@yahoo.com
	Keterangan
	Harga/Unit (Rp.)
	Qty
	Jumlah Total (Rp.)

	Creemping tool 3 hole
	55.000
	1
	55.000

	LAN Tester standard
	35.000
	1
	35.000

	TP Link Switch Hub 16 Port
	300.000
	1
	300.000

	Card Reader
	40.000
	1
	40.000

	Jumlah
	
	
	430.000
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