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赤羽の小さな床屋が 
ほったらかしで 

60日で新規客２.5倍増えた秘密 
このページへ来ていただきありがとうございます。 
仁藤洋平です。 

このたび４作目の著作 

「店舗系マーケター」 

を出版しました。 

店舗系マーケターとは 

自分の店と誰かの店を 
繁盛させることができる力 

https://www.amazon.co.jp/dp/B01LZKUTQP


を持つ人のことです。 

なぜ店舗系マーケターなのか？ 

というのも・・・ 
私が多くの店舗経営者の方を見てきた中で 
ほとんどの方が 

・お金の悩み 
・やりがいの悩み 

を持っているということを知ったからです。 

例えば 

・どうしたら集客できるかわからない 
・売上を２倍に増やしたい 
・サロンワークから離れたい 
・スタッフだけで店が回るようにしたい 
・新規客が最近減っている 
・いろいろ試したけど上手くいかなかった 



・今すぐお店を繁盛させたい 
・自分のセミナーをしてみたい 
・将来に不安がある 
・もっと楽しく暮らしたい 

という悩みを持っている人ばかりなのです。 

私もかつて同じ悩みを持っていたので 
あなたの気持ちはよくわかります。 

なぜ、あなたはその悩みを抱えているのか？ 
その原因は・・・ 

・ウリがない 
・マーケティングを知らない 

この２つにあります。 

そして、それを解決するには 
自分の店と誰かの店を繁盛させることができる 



店舗系マーケターになるしかない 

のです。 

頑張っているのに繁盛しない店と 
勝手に繁盛する店の決定的な違い 

  

具体的にこの書籍で 
何を学ぶことができるのか？ 



それは 

・ウリの作り方  
・最新マーケティング 

です。 

この２つさえあれば、 
どんな店も100%繁盛できます。 

なぜ、ウリなのか？というと 

そもそも 

ウリがない店には、誰も来ない 

からです。 

ウリが無いということは 
他の店と代わり映えしない 
ということです。 



ライバルと変わらない 
同じような、ありきたりの店 
ということです。 

それでは、 

有名な大手か激安店しか集客できない 

ということになります。 

なぜなら、どうせ同じような店なら 
有名な大手の方が安心できるし 
安い店を普通は選ぶからです。 

価格もサービスもそこそこの 
我々のような小さな店を 
選ぶ人はいません。 

そこで勝っていくためには、 
唯一無二のウリ 
が必要です。 

そして、 



最新のマーケティング 

も必要。 

なぜなら、いくら最強のウリがあっても 

誰も知らない店 

には誰も来ないからです。 

あなたは自分の技術に自信があるかもしれません。 

ですが、いくら 
髪のカット技術が高くても 
料理の腕が良くても 
凝ったデザインのネイルが作れても 
マーケティングができていなければ 

集客できるわけない 

のです。 



つまり、 

認知度を上げる 

ことが必要です。 

それがマーケティングの目的です。 
この２つさえできれば 

勝手にお客さんがやってくる 

状態になります。 

そして、この２つの力を持っているのが 
店舗系マーケター 

なのです。 



ウリと最新マーケティングさえあれば 
誰でも100%繁盛できる！ 

  

私は 

・たった５席の床屋で月商５００万円 
・オープン初月で新規客２５７人集客 
・一等地じゃない店に月１０００集客 

など自分の店を繁盛させてきました。 



今では、自分の店のことはほぼ全て 
スタッフに任せて 
やることといったら 
新しい店の構想を考えるだけという、 
32歳にして、ほぼ 

セミリタイア 

のような生活をしています。 

先日、美容学校を来年卒業する若い学生が 
うちの店に採用面接でやってきた若い学生に 
聞いた話なのですが 

「今バイトさせてもらってる美容室の店長に聞いたら 
　”高円寺のChill Chairって店が勢いがあるぞ” 
　と勧めてもらいました」 

と、私の知らないところで 

他店の経営者から推薦 

して頂けるようにもなりました。 

また、経営コンサルタントとして 



理美容室・飲食店・エステ・歯科医院・ネイルサロンなど 
あらゆる業種にアドバイスをすることで 

・わずか60日で新規客３倍増 
・90日で売上260%アップ 
・集客サイトの文章を書き換えただけで新規倍
増 

など累計157店舗以上を繁盛させてきました。 

“繁盛しすぎ”て、 
悲鳴が上がりました 

先日、私がアドバイスをした通りに 
お店のホームページを新しくしたことで 

新規客が３倍 

に増えた赤羽の床屋さんから 
こんなメッセージをもらいました。 



  

「お疲れ様です。 
実はお知らせしたいことがあって 
そろそろメールしようかと思ってました。 

うれしいことに３月当たりから 
順調に売り上げが伸びています。 

まあ時期的に言っても忙しい季節ですが 
新規のお客さんが確実に増えました。 

５月６月は４０人以上です。 

こなせた数ですので実際には 
もっともっとたくさん電話をもらったり 
来店したりしていますが 
時間が合わずお断りしている人数もだいぶあります。 

これもやはりホームページのおかげです。 



ほんとに新しくつくって良かったなと思います。 

ありがとうございます。 

ただ５０才も半ばを過ぎて体がきつくて大変です(^_^;) 
以前の新規はだいたい１５～２０人ぐらいでした。 

今はもし来店や電話をもらった人全部だったら 
５０人以上にはなってるはずです。 
いやたぶんもっとかもしれません。」 

こんな事例はいくらでもあります。 
また、最近では 
理美容業界の方なら誰もが知る 

業界紙メンズプレッピーの表紙 

に載せてもらったりもしています。 



  



毎月赤字を垂れ流して 
30年以上の歴史ある店を 

潰しかけました 

こんなことを話すと 

「仁藤さんはすごい人なんじゃないですか？」 
「私は同じようにはなれません。」 

と思うかもしれません。 

ですが、私は、全くすごくありません。 

むしろ 

どうしようもない 

です。 

２０代の頃は、酔っ払いながら 
お客様の髪を切っていた時もあるくらい 



本当にロクでもないです。 

詳しくは本編動画の中でお話ししていますが 
数年前まで私の店は 

月商１０５万円で毎月赤字 

でした。 

その頃は 

「30年以上続いた店を自分が潰してしまうんじゃ
ないか・・・」 
「スタッフを路頭に迷わせてしまうんじゃない
か・・・」 

と毎日思い悩んでいました。 



  

そんな中 

「仁藤さん、もうこの店の将来に 
希望が持てないので辞めさせてもらいます」 

という悲痛なセリフを残し 
店を去っていってしまったスタッフもいました。 

隣のカレー屋の 
ネパール人の手も借りたいほど 
お金も人手も足りませんでした。 



ですが、それまでビジネスの勉強も 
経営の勉強もしたことのなかった私です。 

集客対策、リピート対策、店販、新機材の導入など 
あらゆる方法を試しましたが 
いきなり上手く行くわけなんてなく 

借金ばかり増えていきました。 

今のあなたよりも 
悲惨な状況だったかもしれません。 

誰でもできて、お金がかからず、 
今すぐ使える！ 

２つの繁盛スキルを無料で教えます！ 

そんな状況からどうやって抜け出し、 

月1000人集客 

して 



たった５席で月商500万 

稼げるようになったり 
さらに、 

累計158店舗以上を繁盛 

させることができたのか？ 

その秘密である 

ウリ と マーケティング 

について徹底的に教えるのが 
今回の書籍というわけです。 

これさえ読めば、あなたは 

・新規客を月200人集客できる 
・売上が２倍に増える 
・利益が右肩上がりに伸びる 
・お店にお金がたっぷり残るよ 
・スタッフだけで店が回る 



・新店舗をオープンできる 
・自分主催のセミナーができる 
・今すぐお店が繁盛する 
・セミリタイアできる 

という結果を得ることができます。 

これは、 

誰でもできる 

方法です。 

さらに、新機材を導入したり 
内外装を変えるといった 
ことがないので 

お金がかからず 

しかも 

リスクゼロ 



です。 

さらに 

時間もいらない 

というわけで、忙しいあなたでも 
簡単に使うことができ 
売上をアップさせられます。 

その具体的な内容について 
大ボリュームで、なおかつわかりすく、そして 
惜しみなくお伝えしていきますので 

今すぐ下のボタンをクリックして 
書籍を購入してくださいね。 

9月30日まで限定で99円セールをしているので 
お買い得なうちに手に入れてください。 

そして、あなたも 
自分の店と誰かの店を繁盛させることができる 
店舗系マーケターになって 

「お金」と「やりがい」で悩むことのない 
人生を手に入れましょう。 



それでは、書籍でお会いしましょう 

仁藤洋平 

書籍の購入は今すぐここをクリック

https://www.amazon.co.jp/dp/B01LZKUTQP

